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Jeroen Oskam
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bedrijven
1N Spaans
rampgebied

In weinig landen houdt het
coronavirus zo huis als in
Spanje. Meer dan13.000
doden, 47 miljoen mensen zijn
al weken thuis. Zo ook deze drie
Nederlandse ondernemers, met
bedrijven in de brandhaarden
Madrid en Barcelona. De eerste
lichtpuntjes: het virus lijkt wat
aan kracht in te boeten en de
regering durft nu ‘voorbij de
piek’ te kijken.

Het centrum van Madrid. Straten en pleinen zijn leeg, Spanjaarden zijn tot 26 april aan huis gekluisterd.
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n de dertig jaar die hij nu in Span-
je werkt zag Jeroen Oskam (52) al
aardig wat crises voorbijkomen.
‘Maar de huidige wordt erger’, zegt
de eigenaar van financieel adviesbu-
reau Euro Economics in Barcelona
beslist.

‘Dat de coronacrisis een minder
jaarvoor ons betekent, of een heel
slecht jaar, dat vind ik niet zo be-
langrijk. Wat ik echt hoop te kunnen
vermijden is dat ik mensen moet
ontslaan. Dat zou ik verschrikkelijk
vinden. Maar dat is wel de realiteit
die ik nu overal om mij heen zie.’

Met Euro Economics ondersteunt
Oskam buitenlandse bedrijven en
particulieren die in Spanje hun
weg zoeken in het belastingstelsel
of met juridische kwesties zitten.
Winkelketens zijn klant, maar ook
vermogende particulieren en spor-
ters. Het adviesbureau telt zestig
medewerkers en heeft zes kantoren
in Spanje.

Het virus kwam al weken dichter-
bij, maar de sluiting van Spaanse
scholen vanaf 11 maart doordrong
iedereen ineens van de ernst, zegt
Oskam. Dat het coronavirus zich zo
snel en breed wist te verspreiden in
Spanje, verbaast hem niet. ‘Span-
jaarden zoeken elkaar veel meer op
dan Noord-Europeanen, op plekken
waar ze dicht bij elkaar staan.’ En-

kele dagen later gold al de noodtoe-
stand en ging het land grotendeels op
slot.

Naar hetwerk gaan mocht toen
nog, maar net als veel andere be-
drijven schakelde Oskam met Euro
Economics over op thuiswerken.
Vanuit zijn huis buiten de stad leidt
de Nederlander metzijn manage-
mentteam het bedrijf op afstand. De
werknemers zijn nog allemaal ge-
zond en pakken het werken vanuit
huis goed op, constateert hij tevre-
den, ‘terwijl Spanje niet zo'n thuis-
werkland is’.

Oskam merkt al hoe klanten klap-
pen krijgen. Duizend ontslagformu-
lieren vulde zijn kantoor voor ze in.
‘Dat gaat doorwerken. Ik hou onze
cashflow goed in de gaten en kijk
naar welke klanten in de problemen
zitten.” Dat de meeste klanten uit
Noord-Europa en Noord-Amerika
komen, zou kunnen helpen met het
doorstaan van de crisis, denkt hij.
‘Daar zit doorgaans wat meer vet op
de botten dan in Spanje.’

De Nederlandse ondernemer
vertelt dat hij de dag ervoor een ge-
pland overleg had over vernieuwing
van de website van zijn bedrijf. ‘Tja,
voorafvroeg ik me af of dat niet
voorbarig is. Maar ik ga ermee door.
Als de crisis voorbij is, moeten we
goed voorbereid zijn.’






